
 

Stellenangebot in 2021 

Stellenprofil 

Mitarbeiter/in (m/w) in der Verkaufsabteilung der NIHON SHOKKEN Holdings Co., Ltd. Düsseldorf 

 

Unser Angebot: 

Wir sind ein japanischer Lebensmittelhersteller, der weltweit qualitativ hochwertige, in original japanischen Verfahren 

hergestellte Würzsoßen und Teigmischungen vertreibt. Unsere wichtigsten Produkte werden vor allem in der 

Gastronomie eingesetzt, z.B. von Restaurants, C&C Märkten und Lebensmittel verarbeitenden Betrieben. Als 

führender japanischer Hersteller von Würzmittelmischungen ist es das Ziel von Nihon Shokken, in nächster Zukunft 

eine neue Niederlassung in Deutschland und in Europa eine Produktionsstätte zu errichten und den echten 

Geschmack Japans schneller und preiswerter in die ganze Welt hinaus zu tragen. Um das Ziel sicherer zu erreichen, 

planen wir derzeit, ab Januar 2021 weitere Mitarbeiter (m/w) einzustellen.  

In unserem deutschen Tochterunternehmen in Düsseldorf können Sie auch vielseitige Praxiserfahrungen in einem 

japanischen Arbeitsumfeld sammeln und erhalten zudem die Chance auf eine weitere Anstellung. 

 

Aufgabengebiete / Arbeitsort:  

- Mitarbeit der Verkaufsabteilung (Außendienst) 

- Düsseldorf (Bürostand) 

 

Voraussetzungen: 

- Universitätsabschluss (Bachelor und höher) 

- Interesse an Japan und japanischen Lebensmitteln und Kultur 

- Führerschein 

- Sprachen: Deutsch (notwendig) 

: Englisch 

Außer diesen Voraussetzungen sind keine speziellen Kenntnisse notwendig, da die Ausbildung im Betrieb erfolgt. 

 

Umfang / Beginn / Vergütung: 

- Von Januar 2021 oder Februar 2021 (Absprache möglich) 

- 40 Std. / Woche (Mo-Fr, 8Std. / Tag)  

- überdurchschnittlich hohe monatliche Vergütung 

 

Ihre vollständige Bewerbung mit Lebenslauf, Motivationsschreiben und Zeugnissen (in Deutsch) senden Sie 

bitte an: 

E-mail: nihonshokken12@t-online.de  Ansprechpartner: Takuya Koide 

 

oder per Post an: 

Nihon Shokken Holdings Co.,Ltd.  Am Seestern 4, 40547 Düsseldorf, Germany 

 

mailto:nihonshokken12@t-online.de

